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Responsibilities

. Melakukan pemasaran dan penjualan produk

beserta pengaplikasian aspal emulsi

. Menyusun penawaran teknis proyek
. Memberikan edukasi teknis pada klien terkait

spesifikasi produk, metode aplikasi, dan
keunggulan produk

. Melakukan kunjungan lapangan, trial, serta

pendampingan aplikasi

. Berkoordinasi dengan tim terkait spesifikasi,

jadwal produksi, dan pengiriman

. Memastikan produk yang dikirim sesuai dengan

standar mutu perusahaan

. Mengidentifikasi peluang proyek baru
. Menjaga hubungan jangka panjang dengan

kontraktor, konsultan, dan instansi terkait

. Membuat laporan penjualan, kunjungan

pelanggan, dan progres proyek
Mengelola database pelanggan dan prospek

é‘:: WE'RE HIRING

Qualifications

Pendidikan minimal D3 / S1 Teknik Sipil, Teknik
Kimia, Teknik Industri, atau jurusan relevan.
Fresh graduate dipertimbangkan

Memiliki pengalaman sebagai Sales Engineer /
Technical Sales (menjadi nilai tambah).
Memahami pekerjaan jalan & material
perkerasan jalan (diutamakan)

Mampu menjelaskan produk secara teknis
namun komunikatif kepada klien.

Komunikatif, persuasif, dan percaya diri.
Mampu bekerja target-oriented.

Bersedia mobile / kunjungan lapangan /
perjalanan dinas luar kota.

Memiliki SIM A (diutamakan)

Mampu membuat laporan & presentasi.
Pernah menangani proyek jalan kabupaten /
provinsi / nasional (menjadi nilai tambah)

APPLY NOW!

Send your Curriculum Vitae, ID Card (KTP), Educational Certificate & Transcripts, and Other Supporting Certificates to
info@triasindomix.com

Segala proses dalam rekrutment ini GRATIS | TIDAK DIPUNGUT BIAYA

() +62 813-3330-2849



	WhatsApp Image 2026-02-03 at 11.56.02
	WhatsApp Image 2026-02-03 at 11.57.01

